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Das Schweizer Elektrovelo





Herausforderung: 

… das brauche ich nicht, weil …

• Elektroräder sind etwas für „Alte“ und „Behinderte“
• Ich bin noch fit und will noch treten
• Ich will etwas für meine Gesundheit tun• Ich will etwas für meine Gesundheit tun
• Die Dinger sind zu schwer, zu teuer, zu hässlich…
• Elektrovelos gehen immer kaputt
• Viel zu wenig Reichweite
• Ökologisch? Und was ist mit dem Stromverbrauch …?



Vorurteile über Elektrofahrräder:
- Zu schwer
- Sehen hässlich aus
- Für Alte und Behinderte
- Zu teuer
- Unzuverlässig, gehen immer kaputt
- Zu wenig Reichweite

Ausgangslage Markt

- Zu wenig Reichweite
- Zu komplizierte Technik
- Ich bin noch fit – ich kann noch treten
- Unsportlich, ich will etwas für die Gesundheit tun
- Wenn ich dann mal 80 bin…



� Schmerzfrei Velofahren

� „Trotz allem“ noch etwas Bewegung

Kundenerwartungen gestern

� Ev. Ökologische Mobilität



� Modernes Design inkl. Top Funktionalität
� Grosse Modellvielfalt bei Top Qualität
� Modernste Technologie / Einfache Handhabung
� Service, Ansprechpartner, Vertrauen
� Sportliche, schnelle Fahrweise
� Hohe Reichweite, schnelle Ladezeit

Kundenbedürfnisse heute

� Hohe Reichweite, schnelle Ladezeit
� Genuss – Radeln und trotzdem was für die Fitness tun
� Imagedenken
� „Geschichte“ ums Produkt (Identifikation)
� Trendy sein



� 60+ Generation
� Körperlich eingeschränkte Menschen
� Unsportliche Menschen

Zielgruppe von gestern

� Innovators und Early Adaptors
� Öko-Freaks
� Sehr homogene Zielgruppe



� (Jung) Senioren 60+ (nach wie vor)
� Körperlich eingeschränkte Menschen (nach wie vor)
� Freaks / Trendsetter 
� Berufspendler 
� Firmenmobilität, Spitex, etc.
� Alltagsfahrer / Tourenfahrer / Trekkingfahrer
� Familien / Wohnmobilisten / Bootsbesitzer

Zielgruppe von heute

� Familien / Wohnmobilisten / Bootsbesitzer
� Fitnessorientierte Menschen
� Ökologisch motivierte Menschen
� Urban lebende Menschen / Urbane Mobilität
� Genuss-Biker
� Sehr heterogene Zielgruppe



FLYER stellt ausschliesslich 
Elektrofahrräder her

Das FLYER Sortiment deckt die ganze 

FLYER Sortiments-Strategie 

Das FLYER Sortiment deckt die ganze 
Breite des Fahrrad-Angebotes in 
elektrifizierter Form ab.





Stand: 2003
• 12 Mitarbeiter
• 2 Modellreihen 

1400 verkaufte 
Einheiten

Stand: 2009
• > 85 Mitarbeiter/innen
• 9 Modellreihen 

(in 45 Ausstattungen)
• ca. 17‘000 verkaufte 

Fakten BIKETEC AG

Einheiten
• 15% Exportanteil 

(DE)

• ca. 17‘000 verkaufte 
Einheiten (2008), 
ca. 25‘000 Stk. (2009)

• 55% Exportanteil 
(DE, NL, AT, FR, IT)



Die Elektrifizierung der Velobranche
2009 und Zukunft
Elektrorad Marktanteil CH  ca. 5-10%
Elektrorad Marktanteil DE  ca. 4 - 6% 
Elektrorad Marktanteil NL  ca. 15-20%

Marktvolumen / Marktpotential

Elektrorad Marktanteil NL  ca. 15-20%

� Der Anteil der Elektrofahrräder am 
Veloabsatz wird in den nächsten 5-10 Jahren 
auf 30% steigen

� Der Umsatzanteil wird 50% betragen



FLYER verkauft man nicht, man lässt 
ihn kaufen

FLYER muss man „er -fahren “

FLYER Marketing-Fokus 

FLYER muss man „er -fahren “





FLYER-Land Schweiz
• Die Idee:

– 2000 Akkuboxen (gleicher Typ)
– 1100 Miet-FLYER 
– 250 Akkuwechselstationen– 250 Akkuwechselstationen
– 200 Vermietstationen
– 30 Regionen
– 1 Karte

FLYER-Land 
Schweiz



Gruppentouren mit Biketec
• Neuartiges Eventangebot
• FLYER-Fahrt bleibt 

unvergesslich
• Homogene Gruppe dank • Homogene Gruppe dank 

FLYER
• „Alle“ können mitfahren
• Werksbesichtigung möglich



Gruppentouren mit Partnern
• Rent a Bike : Kooperation mit dem Nationalen 

Vermietpartner Nr. 1
– Schweizweite Abdeckung
– Flottenpools in:

• Romanshorn, Sursee, Murten, Noiraigue 
Saignelégier, Oberweningen, Hasle und Saignelégier, Oberweningen, Hasle und 
Willisau (Herzroute)

• Weitere Kooperationen mit professionellen 
Eventagenturen

• Premiumpartnerschaft mit Baumeler-Reisen



Watt d‘Or
• Das Bundesamt für Energie... 

...zeichnet mit dem Watt d‘Or jährlich 
besonders innovative und 
herausragende Leistungen im 
Energiebereich aus*

• Am 08.01.2009...• Am 08.01.2009...
...erhält Biketec von Frau Chiara 
Simoneschi-Cortesi 
(Nationalratspräsidentin 2009 und 
Präsidentin der Jury Watt d‘Or) den 
Watt d‘Or in der Kategorie 
„Energieeffiziente Mobilität“*



FLYER Werk Huttwil



Neubau Huttwil

• Biketec investiert in die Zukunft -
für das Wachstum von Morgen

• Investitionssumme: 13 Mio CHF
• 8500m2 Büro- , Ausstellungs- und • 8500m2 Büro- , Ausstellungs- und 

Produktionsfläche
• Vervierfachung der Kapazität
• Neubau entsteht nach Minergie –

Standard



Neubau Huttwil

• Erdsonden-Wärmepumpe:
8 Sonden je 250m tief 

• 40m2 Sonnenkollektoren und 
10m3 Speicher für Warmwasser10m3 Speicher für Warmwasser

• 70kWp Photovoltaik-Anlage
• 40m3 Regenwasserfassung

für Toilettenspülung und 
Fahrradwäsche

• 3-fach Isolierverglasung



Photovoltaik-Anlage

• Stromproduktion für FLYER Kunden
• 0,m2 reichen für ca. 5‘000 FLYER-km
• Finanzierung mittels Kunden-Darlehen
• Natural-Verzinsung• Natural-Verzinsung
• Erntedankfest
• Offenes Konzept für weitere Anlagen
• Darlehen Fr. 1‘000.00, kündbar





Wir produzieren keine Elektrofahrräder –
wir produzieren glückliche Menschen !

Grundsatz



Herzlichen  Dank


